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Modulo 1: Aprovisionamiento Médulo 12: Data Mining, Data
Médulo 2: Logistica de almacén Wrokhouse, Marketing Intelligence
Médulo 3: Seguimiento de pedido Modulo 13: Entorno de simulacién
Modulo 4: Front End Modulo 14: Revenue Sharing
Mddulo 5 Gestidn de tienda Modulo 15: Gestor de Médulos
Médulo 6: Publishing Control de Accesos
Médulo 7: Medios de Pago Seguridad

Mddulo 8: Contabilidad Gesion de Modulos
Moédulo 9: Venta por Teléfono/fax Control de flujos

Modulo 10: CRM off-line
Modulo 11: CRM on-line




Newcomlab
www.newcomlab.com

Interfaz 1. Aprovisionamiento/Proveedores
Interfaz 2: Proveedores / Almacén

Interfaz 3: Almacen / Distribucion Interfaz 12: MK Intelligence / Entor. Sim.

Tl [ T A Sy BT Interfaz 13: Entorno Sim. / Negocio
Interfaz 5: Tienda / Gestion de tienda

Interfaz 6: Tienda / Medios de pago

Interfaz 7: Tienda / Contabilidad / Medios de pago

Interfaz 8: Tienda / Call-Centre / Televenta

Interfaz 9: Tienda / Call-Centre Off-line

Interfaz 10: Tienda / Call-Centre On-line

Interfaz 11: Call-Centre / Gestidon de tienda




